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•

FITNESSKETEN IN HET MID-PREMIUM SEGMENT ZOEKT NEDERLANDSE SPORTSCHOLEN TER OVERNAME

Project Power

▪ Project Power is een sportschoolketen in het mid-premium prijssegment, met 
een high-end uitstraling en klantervaring.

▪ Naast reguliere fitnessfaciliteiten voor cardio- en krachttraining biedt Project 
Power ook premium faciliteiten en diensten aan zoals persoonlijke 
trainingsprogramma's, fietsstudio's, groepslessen, yoga, pilates en boksen, 
voedingscoaching, een eigen app, sauna’s en oppasservice.

Investeringsrationale

Project Power is de laatste jaren sterk gegroeid door overnames en het bouwen van 
gloednieuwe sportscholen. Het businessmodel en de klantpropositie heeft zich bewezen 
en is klaar om verder uitgerold te worden in meerdere regios door heel Nederland.
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Zoekprofiel Overige criteria

De gezochte onderneming sluit qua uitstraling en klantenprofiel goed aan bij het profiel 
van Project Power. Zodoende moet de onderneming aan de volgende criteria voldoen:

Financiële omvang Overige eisen Locatie

Nederland

Omzet
> €650k

EBITDA
> €100k
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Leden- en abonnementenprofiel dat past bij een mid+ segment sportschool

Ledenaantal
Min. 1400

Oppervlakte
1,000 m2 

– 
2,500 m2
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Gelijke ledenverdeling onder mannen en vrouwen

Mogelijkheden tot groepslessen

High-end uitstraling

5 Zowel cardio als krachtsport

6 Maandelijks tarief > €40,-



CONTACTGEGEVENS
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± 250 professionals

Internationaal actief in alle sectoren

>25 jaar ervaring

Gemiddeld 150 transacties per jaar

Colin Bertram

+31 (0)6 27 25 28 43

c.bertram@marktlink.com

Sven Peeters

+31 (0)6 51 87 37 72

s.peeters@marktlink.com

Joris Foole

+31 (0)6 45 53 40 59

j.foole@marktlink.com

Mark van Dijck

+31 (0)6 22 84 66 96

m.vandijck@marktlink.com

Gianni Bellu

+31 (0)6 30 67 33 09

g.bellu@marktlink.com
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